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Opstart af egen virksomhed
Der er mange personer i Danmark, der har haft stor succes med opstart af egen virksomhed. Vi kender alle sammen rejsekongen Simon Spies, der i 1960érne havde stor succes med salg af charterrejser. Lars Larsen har stor succes med salg af dyner. Louis Nielsen har haft stor succes med salg af briller. Det er eksempler på folk, der har eller har haft succes som selvstændige. Når man starter som selvstændig er det vigtig, at det man ønsker at sælge er noget der interessere en. Det har kostet meget hårdt arbejde at nå så langt som Simon Spies, Lars Larsen og Louis Nielsen. 
Når man ønsker at blive selvstændig starter man med at udarbejde en forretningsplan. Forretningsplanen medbringer man i banken, når man skal snakke finansiering med dem. Det er vigtigt at forretningsplanen er godt gennemarbejdet og at man har husket at få det hele med. 

Opgave
I skal i gruppen udarbejde en plan for ”start af egen virksomhed”. Det betyder, at I skal finde på en virksomhed, som I kunne tænke jer at starte og dermed blive selvstændige erhvervsdrivende.
I bestemmer selv, hvilken virksomhed det skal være, og hvad I vil handle med. I behøver ikke opfinde et nyt produkt. I må gerne handle med produkter eller serviceydelser, der allerede findes.
· Det kan være en butik, der sælger varer eller serviceydelser. Det kan være en netbaseret forretning – eller en kombination af nethandel og rigtig butik.
· Det kan være en servicevirksomhed, der leverer en serviceydelse til kunderne.
· Det kan være en handelsvirksomhed, der sælger BtB (en gros).

Som ejerform kan I frit vælge mellem enkeltmandsvirksomhed, interessentskab, aktie- eller anpartsselskab. I skal dog begrunde den valgte ejerform.
Et godt råd er at vælge noget forholdsvis simpelt/enkelt. Bliver produktet for kompliceret, bliver det let for uoverskueligt og urealistisk for jer. En vare eller ydelse, som I selv har lidt eller nogen forstand på, gør også projektet mere realistisk og interessant.
Virksomheden skal præsenteres i en rapport, som kaldes en forretningsplan. En skabelon til denne finder I på www.Startvaekst.dk.
Forretningsplanen skal kunne bruges som udgangspunkt for en vurdering af eventuelle interessenter, der er villige til at sætte penge i virksomheden. Den skal kunne overbevise læseren om, at projektet er realistisk.



Praktiske oplysninger
Udarbejdelse af forretningsplan:	 Mandag den 31. maj – fredag den 4. juni 2010.

Grupper:	I skal arbejde i grupper af maks. 3 personer
Mødepligt:	Der er ikke daglig mødepligt. Der er mødepligt til aftalte vejledningsmøder.
Aflevering:	Fredag den 4. juni 2010 , senest kl. 14. Forretningsplanen afleveres i 3 eksemplarer i elevservice. Efterfølgende er der kaffe og kage i klassen. Personlige eksamensplaner vil her blive udleveret.
Eksamen:	Se den udleverede eksamensplan. Individuel eksamen – 30 min. pr elev.
	I skal ved eksamen lave en kort præsentation af jeres forretningsplan ca. 10 – 12 min.  Alle er ansvarlige for hele forretningsplanen.
	Det er en god idé at anvende PowerPoint ved fremlæggelsen, men hvert gruppemedlem skal lave sit eget og medbringe det på USB. Eventuelle dias-præsentationer og andet materiale, der skal bruge til den mundtlige fremlæggelse skal være individuel og skal ikke afleveres.
Bedømmelse:	I vil blive bedømt på jeres fremlæggelse af forretningsplanen samt jeres evne til at anvende begreber fra de involverede fag. Eksamen er individuel og der gives en individuel karakter ud fra  fremlæggelsen.
	I vil blive bedømt på 
·      Produktets egnethed til salg
·      Din fremlæggelse og præsentationsmateriale
· Din kreativitet
· Din faglige viden – hvor bred er den og dybt stikker den
· Det faglige viden i din fremlæggelse, herunder af de relevante kompetenceområder
· Den røde tråd

Formalia	
1. Forside: Skolens navn, fulde navn, afleveringsdato, vejleders navn
2. Indholdsfortegnelse: Husk sidenumre i forretningsplanen. Bilag skal nummereres og bilagstitlen skal angives.
3. Indledning: En præsentation af  forretningsplanen
4. Forretningsplanen  Indhold – se www.startvaekst.dk
5. Litteraturliste: Angiv den litteratur/de kilder, du har brugt. Forfatternavn. Titel, udgivelsesår og forlag skal fremgå. Bruger du oplysninger fra internettet, skal du angive navn på siden, altså WWW (hele siten angives).

Yderligere Spørgsmål
Anette Svendsen (asv@eucnord.dk)
Kompetencer
Ved bedømmelsen lægges der vægt på, at følgende kompetencer indgår rapporten/fremlæggelsen.

	Særlige fælles kompetencemål

	Detail
	Kontor
	Handel

	kan arbejde med innovation og personlig og faglig udvikling (livslang læring) i faglige og organisatoriske omstillingsprocesser

	x
	x
	x

	kan samarbejde med andre og bidrage til drøftelse og løsning af problemstillinger og dermed tage medansvar for den faglige, personlige og sociale del af en arbejdsproces

	x
	x
	x

	har talforståelse og kan udføre konkrete beregninger med og uden anvendelse af hjælpemidler

	x
	x
	x

	er jobparat gennem kendskab til grundlæggende arbejdsfunktioner og – forhold

	x
	x
	x

	kan forholde sig til egen rolle og indflydelsesmuligheder på arbejdsmarkedet og som medarbejder i en given virksomhed. 

	x
	x
	x

	kan arbejde selvstændigt og ansvarligt og vurdere egen indsats og resultater i forhold til opstillede mål.

	x
	x
	x

	kan prioritere og tage ansvar for planlægning, udførelse og afslutning af arbejdsopgaver.

	x
	x
	x

	kan analysere en problemstilling og opstille alternative løsningsmodeller.

	x
	x
	x

	kan arbejde metodisk med planlægning, administration og opfølgning af salgs- og markedsføringsaktiviteter.

	x
	x
	x

	kan medvirke ved typiske opgaver i relation til virksomhedens handels- og logistikfunktioner med udgangspunkt i en forståelse af handlens betydning nationalt og internationalt

	x
	x
	x

	kan løse salgs- og kundeserviceopgaver, hvor eleven anvender viden om kundeadfærd, kulturelle normer og værdier samt betydningen af personlig fremtræden.
	x
	x
	x

	kan arbejde struktureret med administrative og økonomiske opgaver ud fra kvalitative og etiske normer

	x
	x
	x

	kan anvende forretningsforståelse i løsningen af konkrete opgaver

	x
	x
	x

	kan arbejde med metoder til udvikling af nye forretningsområder (innovation) og etablering af virksomhed (iværksætteri)


	x
	x
	x

	kan tilpasse sin kommunikation sprogligt, kulturelt og teknologisk til en virksomheds forskellige kommunikationssituationer og –kanaler

	x
	x
	x

	kan vurdere og vælge teknologiske værktøjer og anvende dem rationel og hensigtsmæssig ved opgaveløsning
	x
	x
	x

	Kan forholde sig til internationaliseringens betydning for en virksomheds strategi, organisation og servicekoncepter
	
	x
	

	Kan udarbejde typiske skriftlige fremstillinger inden for det administrative område under anvendelse af nuanceret sprog samt korrekt retstavning og tegnsætning
	
	x
	

	Kan anvende grundlæggende funktioner inden for styresystemer, tekstbehandling, regneark, præsentation, internet, email samt andre relevante it-baserede værktøjer i udførelse af typiske administrative og servicemæssige kommunikationsopgaver
	
	x
	

	Kan anvende viden om relevante bestemmelser i lovgivningen, der vedrører butiksdrift, salg, markedsføring og kundebetjening, i planlægning af arbejdsopgaver og konkrete salgssituationer
	x
	
	

	Kan anvende konceptforståelse i planlægning og løsning af salgsopgaver
	x
	
	

	Kan anvende principper om godt købmandskab og anvende viden om den økonomiske sammenhæng i butikken i arbejdet med avance, omsætning, svind, kalkulation og prisfastsættelse
	x
	
	

	Kan udtrykke sig på et andet fremmedsprog i typiske jobsituationer inden for virksomhedernes merkantile funktion, svarende til grundfaget 2. Fremmedsprog, niveau E. Kompetencemål kan erstattes med et andet fag eller niveau fra uddannelsens fagrækker.
	x
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